Sage 100

Shopware 6
fur Sage 100

Mehr Flexibilitat.
Weniger Komplexitat.
Eine Technologie.

Die Kombination Shopware 6

und Sage 100 bietet Ihren Kunden
maximale Flexibilitat und die
perfekten Voraussetzungen,
Online-Shopping dort statt-
finden zu lassen, wo lhre

Kunden sind. Unabhangig

von Ort, Zelt und Endgerat.

SOSG

Die E-Commerce-Branche befindet sich im stetigen Wachs-
tum. Doch das bedeutet auch mehr Wettbewerber. Deshalb ist
ein markenorientierter Auftritt umso wichtiger, um sich vom
Wettbewerb abzuheben und Kunden langfristig zu gewinnen
und binden.

Shopware 6 fligt sich nahtlos in Ihre Sage 100 ein. Dank des
flexiblen Kerns von Shopware lassen sich verschiedene Kompo-
nenten und Systeme problemlos anbinden. So schaffen Sie die
Grundlage fur vollig neue Geschaftsmodelle.

Die Verschmelzung von Content und Commerce ist dabei ein

wesentlicher Schliissel zum Erfolg. Denn mit ansprechenden,
individuellen und auf Ihre Zielgruppe zugeschnittenen Inhal-
ten schaffen Sie emotionale Einkaufserlebnisse und begeis-

tern Kunden von Ihrem Sortiment und |hrer Marke.

Mit den verschiedenen Erlebniswelten ist es erstmals moglich,
ganzheitliche Einkaufserlebnisse unabhangig vom Endgerat
oder Kanal stattfinden zu lassen. Somit schaffen Sie ohne auf-
wendige Template-Anpassungen ein einzigartiges Einkaufs-
erlebnis und kdnnen lhre Kunden mit emotionalem Storytelling
Uberzeugen:

+ schneller Einstieg dank intuitiver Benutzerfiihrung

+ einfaches Gestalten der Shop-Seiten: Landingpages,
Kategorieseiten, Listings, Produktdetatilseiten

+ Verwalten und Ausspielen von Inhalten fiir unterschiedliche
Verkaufskanale moglich



-

_/

Eine ibersichtliche Oberflache, eine aufgerdumte Navigation mit wenigen Meniipunkten und eine durchdachte Nutzerfiihrung:

In der Administration in Shopware 6 wurde auf unnétige Komplexitat verzichtet.

Verkaufen Sie da, wo lhre Kunden sind

Ob Kklassischer Onlineshop, Point of Sale, Social-Media-Platt-
formen oder Marktplatze: Mit Shopware steuern Sie all Ihre Ver-
kaufskanale zentral mit nur einer Losung. Sie kdnnen samtliche
Produkte unkompliziert liber die Verkaufskanale ausspielen,
die fiir Ihre Zielgruppe relevant sind. Verkaufskanale kdnnen
sich im Sortiment, aber auch in Wahrungen und Sprachen
unterscheiden.

Neben den vorgegebenen Kanalen konnen Sie jederzeit weitere
Verkaufskanale anbinden. So miissen Kunden und Interessen-
ten nicht nach lhnen suchen, denn sie erreichen Ihr Unterneh-
men direkt in den Kandlen, in denen sie tatsachlich unterwegs
sind.

Shopware 6 bietet aul3erdem die Moglichkeit, beliebig viele
Frontends zu verwenden. Seti es ein klassischer Onlineshop,
eine entkoppelte Storefront, eine App oder landerspezifische
Multishops: So kdnnen Sie alle erdenklichen E-Commerce-Sze-
narien mit einer Instanz abbilden.

Sage

Erfolgreich im B2B Commerce

Die Anforderungen im B2B Commerce setzen insbesondere
ein hohes Maf3 an Flexibilitat, Individualitat und eine naht-
lose Integration bestehender Workflows und Prozesse voraus.
Mit seinem flexiblen und leistungsstarken Kern ist Shopware 6
speziell fir komplexe Anforderungen im B2B-Umfeld entwi-
ckelt worden.

Rollen- und Rechtemanagement

Besonders in grof3en Organisationen ist die Trennung der
Zustandigkeiten und Rollen fir das Einhalten der Ablaufe un-
abdingbar. Die Rechte- und Rollenverwaltung bietet lhnen die
Moglichkeit, die Rechte Ihrer Mitarbeiter genauestens festzu-
legen. Durch die hierarchische Organisation der Rollen lassen
sich Verantwortlichkeiten innerhalb lhres Unternehmens
prazise abgrenzen.
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AuBendienst leicht gemacht Schneller Bestellvorgang

Der Aul3endienstbereich Ihres Unternehmens wird nahtlos Speziell fur ahnliche und sich wiederholende Bestellungen

in Ihr E-=Commerce-Geschaftsmodell integriert. In der Shop- im B2B-Bereich ist es besonders wichtig, den Bestellvorgang
ware 6 konnen Mitarbeiter festgelegt werden, die auf mehrere fur Ihre Kunden so unkompliziert wie moglich zu gestalten.
Kunden-Accounts Zugriff haben. So kdnnen Sie lhre bestehen- Shopware 6 bietet genau dies: Schnellbestellungen mit einer
den Vertriebsstrukturen einfach in Shopware 6 abbilden und CSV- oder XLS-Datei zu tatigen oder die Produkte einfach tber
kundenindividuelle Beratungen und Verkaufe ermdglichen. Bestellfelder in den Warenkorb zu legen. Das erleichtert den

Bestellprozess mafRgeblich.
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Mit den verschiedenen
Erlebniswelten ist es méglich,
ganzheitliche Einkaufserlebnisse
unabhdngig vom Inhalt oder
Endgerét kanaliibergreifend
stattfinden zu lassen. Das Erstellen
von Unterseiten ist intuitiv einfach

k _/ und erfordert keine Designaffinitdt

oder technisches Vorwissen.

Die Shopware 6 Storefront
funktioniert perfekt auf allen
Endgerdten. Der Aufwand fiir
die Anpassungen wird dank

des Einsatzes von Standard- k _/
Technologien minimiert.
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Network
Concept

Soge

lhr Sage Goldpartner:

Network Concept GmbH
Gottlieb-Daimler-Stralle 6
35423 Lich

Tel. +49 6404 69599-0

Niederlassung Karlsruhe:
Rommelstrale 1

76227 Karlsruhe

Tel. +49 721 915048-0

vertrieb@networkconcept.de
www.networkconcept.de

Sage GmbH
FranklinstralRe 61— 63
60486 Frankfurt am Main

+49 69 50007-6111
info@sage.de

www.sage.com
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