Sage 100

B2B-Portal

powered by 4SELLERS

Der B2B-Self-Service fir Ihre Kun-
den mit durchdachten Funktionen,

cleveren Kommunikationslosungen

und intutitiver Bedienbarkeit ver-
einfacht, beschleunigt und opti-
miert Arbettsablaufe und Bestell-
prozesse im B2B.

Handelsprozesse digitalisieren — Kunden begeistern
Nutzen Sie das B2B-Portal fir die Digitalisierung lhres
kompletten Bestellprozesses. lhre Kunden bestellen komfor-
tabel und einfach wie in einem gangigen Webshop und haben
Zugriff auf ithre personlichen Lieferscheine und Rechnungen.
Fir flissige Verkaufsprozesse, von denen Sie und lhre Kunden
gleichermal3en profitieren.

Sose

Vorteile

+ Hoch performanter ERP-Datenzugriff

« Browserbasiert, ohne Investitionskosten

+ Erweiterte Kundenkommunikation

+ Prozesssicherung durch Assistenzfunktion
+ Digitalisierung der B2B-Bestellprozesse

+ Ketine Investition in einen externen Shop



Bz B_ PO r-ta'l Maximaler Kundenfokus

Binden Sie lhre Kunden direkt in Ihr System ein. So minimieren
Sie Fehler und senken Kosten.

Effektive Digitalisierung

Durch die Zusammenarbeit mit lhren Kunden auf der digitalen
Plattform stellen Sie die Effizienz lhrer Bestellprozesse und
deren Abwicklung sicher.

Intuitives Handling

Der klare Aufbau ermdéglicht ein schnelles, unkompliziertes
Onboarding lhrer Kunden. Der Bestellprozess ist selbsterkla-
rend.
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Dashboard im Stil eines B2B-Mein-Konto Bereichs mit laufenden Vorgdngen, Bestellhistorie, Stammdaten mit der
Méglichkeit Anderungen zu beantragen, Favoriten und Warenkorbvorlagen zum schnellen Wiederbestellen.
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Einfach zu bedienen:

komfortables Handling fiir Ihre Kunden

Das B2B-Portal ist auf Handelsprozesse optimiert. Dadurch
kdnnen Ihre Kunden bei lhnen unkompliziert und rund um die
Uhr online Angebote anfragen und Bestellungen aufgeben. lhre
Kunden haben Echtzeitzugriff auf aktuelle Lagerbestande, indi-
viduelle Preise und Rabatte, sowie Anderungen im Warenkorb.
Das Portal ist ohne groRRe Einfiihrung sofort einsatzbereit und
vereinfacht Ihren Kunden den Bestellprozess zusatzlich durch
intuitive Bedienung und intelligente Schlagwortsuche.

Finden, statt suchen:

Ergebnisse in Sekundenschnelle

Mit B2B-Portal verbringen lhre Kunden keine Zeit mehr mit lan-
gem Suchen. Zielgerichtet, schnell und bequem alle gewlinsch-
ten Informationen mit nur wenigen Klicks finden. Dabei kann
man nach Belieben filtern, mit Tags arbeiten oder Favoriten
speichern und kommt so schneller zum Ergebnis.

In nur 24 Stunden einsatzbereit:

Online-Bestelloption und digitale Auftragsverwaltung

Mit dem B2B-Portal stellen Sie lhren Kunden schnell und einfach
eine digitale Plattform fir Online-Bestellungen zur Verfiigung,
ganz ohne weiteren Integrationsaufwand. Profitieren Sie von
nitzlichen Funktionen wie Adress-Check und Bonitatspriifung.
Da die Salesware-Plattform ERP-basiert ist, sind keine weiteren
Schnittstellen n6tig und Kunden- und Produktdaten missen
nicht doppelt eingepflegt werden.

Kein Shopsystem:

Salesware ist eine B2B-Plattform auf ERP-Basis

Salesware punktet als flexible Ready-to-use-Ldsung in der
Cloud und mit niedrigen Installations- und Wartungskosten.
Durch den direkten Zugriff auf Ihre Daten in Ihrer Sage 100 se-
hen lhre Kunden Informationen zu Preisen, Lagerbestanden und
Rabatten in Echtzeit. So bieten Sie Ihren Kunden ohne groRen
Vorlauf eine digitale Plattform fiir Bestellungen und weitere
Features mit Live-Zugriff.

- i i

:
=1y
B i’ gt Wy, by Vb
Sy =

[ —rey Y o= Ll e e
el i 0 e
iy Lel g . =P
TR
L
=s 1em ¢ ol i b [T —— isi a o @ e—r. i
=4 - -
L = _'-
S— L) + @
] w=r
SR R w P
- = ' .
e
—— ! |
T T e = - o' e
1L N - ‘. | e III. L
i L e L

s s

& PE—
gt LT T
i rore e =a@ e
i"ﬁ . B =a @ L pties
B = — =2,
.
::-T:.—.---ln.r o L T
[ ——— o e =]
— e =ail . — : —
P e e e W ——
L e P ——
R TS “ o e -
i — proct=
s - . ¢ =ai@ -3
! mammrmn — — L - i
. e a it s
v - @
k e q‘ﬁ. i 1 —/
Artikel-Listing mit kundenindividuellen Sortimenten, Preisen und Rabatten — verkaufsfordernd aufbereitet ahnlich wie in einem
Online-Shop. Automatisierung des Angebots- und Bestellprozesses dank Warenkorb mit Preisanfrage- und Bestellfunktion.
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Network
Concept

Soge

lhr Sage Goldpartner:

Network Concept GmbH
Gottlieb-Daimler-Stralle 6
35423 Lich

Tel. +49 6404 69599-0

Niederlassung Karlsruhe:
Rommelstrale 1

76227 Karlsruhe

Tel. +49 721 915048-0

vertrieb@networkconcept.de
www.networkconcept.de

Sage GmbH
FranklinstralRe 61— 63
60486 Frankfurt am Main

+49 69 50007-6111
info@sage.de

www.sage.com
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https://www.facebook.com/SageGermany/
https://www.youtube.com/c/SageGermany
https://twitter.com/SageGermany
https://www.linkedin.com/company/sage-software/
https://www.xing.com/companies/sagesoftwaregmbh
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